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Das Autohaus Tobaben hat es
weit geschafft, seit der Landwirt
Tobaben Anfang der 50-iger
Jahre die ersten Traktoren und
Ford-Autos vermittelte. Heute
ist die Tobaben-Gruppe an fiinf
Standorten in Norddeutschland
vertreten, mit Hauptsitz in

Hamburg. Zur Gruppe gehort
TOBA Autoleasing

auch die
GmbH.

Jan und
Dirk Busse,
Geschafts-
leitung

Sowohl internationale als auch
deutsche Untersuchungen
zeigen, dass die via Internet
bereitgestellten, skalierbaren
IT-Ressourcen zu florieren be-
ginnen.
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Geschatztes Marktvolumen Cloud-
Services It. Garnter (Mrd. $)

Expansion mit Vollgas
Standige Modernisierung sorgt
fiir einen steigenden Markt-
anteil. Entgegen dem Trend
expandierte Tobaben sogar in
jingster Zeit: In 2007 wurde
ein Opel-Standort iibernom-
men, 2008 die Marke Chevrolet
mit aufgenommen und 2009 der
Neubau in Stade eingeweiht.

Professionelle IT-Tools

Zu dieser beeindruckenden Er-
folgsgeschichte hat auch die
Carano  Vertriebssteuerungs-
Software Salesflow beigetragen.
So konnen weitere Fabrikate

In Deutschland sind zwei Drit-
tel der befragten IT-Verantwort-
lichen davon iiberzeugt, dass
die Bedeutung von Software-
as-a-Service die nachsten zwei
Jahre erheblich zunehmen wird.
Beinahe die Halfte erwarten
Steigerungsraten von bis zu 50
Prozent.

Beim Software-Service EASY+
profitieren unsere Kunden von
diesem modernen Konzept.
Auch FLEET+ wird auf Wunsch
iiber das Internet bereit ge-
stellt.

e N -
Opel- und Chevrolet-Betrieb
problemlos zusatzlich verwaltet
werden, wie bei Chevrolet und
Opel geschehen.

Salesflow bei Tobaben

Dirk Busse, Geschiftsleitung
bei Tobaben: ,Ein wesentlicher
Vorteil von Salesflow ist, dass
wir filialtibergreifend eine stets
aktuelle und genaue Bestands-
aufnahme sehen. So haben wir
die Abverkaufe von Gebraucht-
wagen aus anderen Standorten
erheblich steigern konnen.*

EASY+ bei der DSF
Deutsche Flugsicherung GmbH

Interne Kostensenkung
durch EASY+

Freigabeprozesse in EASY+
individuell steuerbar

Auftakt erfolgreich

Expansion mit Vollgas
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Sehr
geehrte
Leser,

an dieser Stelle darf ich Sie
als neuer Geschaftsfithrer von
Carano zum ersten Mal begrii-
Ben.

Zum 1. Oktober ist Ralf Holt-
kamp aus dem operativen Ge-
schaft ausgeschieden, bleibt
dem Unternehmen aber als Ge-
sellschafter erhalten. Meinem
langjahrigen Partner mochte
ich fur sein groBes Engage-
ment danken. Seit 1992 bin ich
Gesellschafter bei Carano und
werde den erfolgreich einge-
schlagenen Weg kontinuierlich
fortfiihren.

Zudem wird Marc-Oliver
Prinzing, ehemaliger Geschafts-
fiihrer von Hiepler+Partner, als
Mitglied in die Geschaftsfiih-
rung berufen. Dies setzt ein
deutliches Zeichen fiir die zu-
kiinftig enge Zusammenarbeit
mit der von ihm neu gegriinde-
ten Beratungsgesellschaft Car-
macon GmbH.

Ich freue mich auf meine neue
Aufgabe und die Zusammenar-
beit mit Ihnen.

Matthias von Tippelskirch
Geschdiftsfiihrer

Fiir Unternehmen, die wie die
Deutsche Flugsicherung auf
eine Multi-Sourcing-Strategie
setzen, ist ein leistungsfahiges
IT-System, mit dem man die
Leasinggesellschaften  iiber-
greifend managen kann, von
hoher Wichtigkeit.

Aber EASY+ bietet auch wei-
tere Mehrwerte, beschrieben
am Anwendungsfall der DFS.

Optimierung interner Pro-
zessketten

Bis letztendlich die Bestellung
eines Fahrzeuges ausgelost

wird, werden vorab, insbeson-
dere bei personengebundenen
Fahrzeugen, umfangreiche An-
gebotsvergleiche durchgefiihrt.
Dies fiihrte in der Vergangen-
heit zu haufigen, zeitintensiven

Nachfragen und Abstimmungen
mit dem KFZ-Einkauf bzw. dem
Fuhrparkmanagement.

Multi-Sourcing-Strategie mit
Behoérdenkonditionen

»Aufgrunddersehrdifferenzier-
ten und um-
fangreichen
Mindestaus-
stattattungs-
vorgaben,
insbesondere
im Behorden-
geschaft, war

; " die Konfigu-
Michael Giel,

Leiter Allgemeiner ration und
Einkauf, DFS Kalkulation

der Fahrzeu-
ge bislang kompliziert und
aufwandig. Fahrzeugangebote
der einschldgigen Hersteller-

homepages mussten mit Excel
aufgrund dieser Vorgaben voll-
standig manuell iiberarbeitet
werden. Das wird uns jetzt von
EASY+ durch die hersteller-,
modell-, und variantenspezifi-
schen Car Policies im System
abgenommen®, so Michael Giel,
Leiter Allgemeiner Einkauf bei
der DFS.

Das Einstellen der Leasing-
konditionen und Mindestaus-
stattungsvorgaben fiihrt Carano

als zusitzliche Dienstleistung
fiir die DFS aus.

Weniger Beratungsaufwand
,Die Fahrer nehmen nach der
Einfihrung von EASY+ weitaus
weniger interne Beratung in
Anspruch, so dass mehr zeit-
liche Kapazititen fiir andere
Aufgaben verbleiben und die
Kosten der Dienstleistung deut-
lich kompensieren®, fiihrt Giel
weiter aus.

Jetzt EASY+-Video anschauen: www.carano.de/easyplus

In unseren Kundenprojekten
haben wir verstarkt festgestellt,
dass es erforderlich ist, komple-
xe Organisationsstrukturen bei
den Freigabeprozessen abzu-
bilden. So haben wir die Work-
flow-Funktionalitit in EASY+
erheblich erweitert.

Bislang war nur eine Hierar-
chieebene moglich, was bedeu-
tete, dass fiir jede Stufe der Frei-
gabe ein einzelner Vorgesetzter
angegeben werden konnte.
Nun sind auch Workflows bei
der Fahrzeugbeschaffung fiir

Mitarbeiter abbildbar, deren
Arbeitsverhiltnis auf einer
Matrixorganisation  beruht.
So konnen in EASY+ gleich
mehrere Zustandige, auch aus
anderen Unternehmensbe-
reichen, definiert werden.

Vertrieb

Personal

Fuhrpark

FLEET+ startet
durch bei Carano

Carano hat die Erweiterung
seiner Fuhrpark-Kompetenz
mit der Einstellung von Hans-
Joachim Guth, ehemals Pro-
duktmanager FLEET+ bei
Hiepler+Partner, fortgesetzt.

Erfolgreiches bfp-FORUM
Der Auftakt fiir Guth fand im
Juni auf dem bfp-FORUM am
Niirburgring statt, wo Carano
sich tiiber den Besucheran-
drang freute.

FLE=T

H.-). Guth auf dem bfp-FORUM 2010.
Die ersten Vertrage mit FLEET+-
Kunden sind bereits abgeschlossen.

Kostendruck regeln

,Wir merken, dass der Kosten-
druck im Fuhrpark weiter
steigt. So haben wir derzeit
viele Anfragen zu Schaden-
management und zur Verwal-
tung von Poolfahrzeugen®, so
Guth. ,Dies spiegelt den Be-
darf an Kostensenkung und
effizienter Mobilitat wieder.
Mit FLEET+ bieten wir ein
bewdhrtes Fuhrparkmange-
ment-System, das diese The-
men optimal unterstiizt.“



